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4ª EDICIÓN DE
PULIRE ESPAÑA
2008

NN
os complace anunciar la celebración

de la 4ª edición de P U L I R EP U L I R E

E S P A Ñ AE S P A Ñ A , Feria Española para la

limpieza e higiene profesional, que se celebrará

en el pabellón 14 del prestigioso Parque ferial de

Ifema de Madrid desde el 11 hasta el 13 de

Marzo del 2008.

La edición del 2006 obtuvo un respaldo uná-

nime del sector, consiguiendo la mayor cuota de

representación de la oferta sectorial de sus certá-

menes anteriores. 

Con un incremento del 15,59% de visitantes,

P U L I R E  E S P A Ñ AP U L I R E  E S P A Ñ A se confirma y consolida

como la primera feria en el panorama español

referida integra y exclusivamente al sector de la

Limpieza Profesional. 

La edición del 2008 tendrá lugar en un pabe-

llón nuevo, el 14 con una superficie de exposi-

ción de 14.400 m2 brutos.

Para obtener más información diríjase a:

Tania Noto

Telf:

+390267445811                         

Fax:

+390266712299

e-mail: 

tania.noto@afidamp.it

Stefania Verrienti

Telf:

+390267445804

Fax:

+390266712299

e-mail:

sverrienti@afidamp.it

Pere Pey

Telf:

+34686956895

Fax:

+34934651065

e-mail:

perepey@wanadoo.es

SHA VIGO 2007
Salón de la Hostelería y Alimentación del

Atlántico, del 20 al 22 de mayo de 2007 en

Vigo (España).

SS
HA es un salón donde se reúne la ofer-

ta hostelera del equipamiento y la ali-

mentación, los servicios a estas indus-

trias, las empresas de distribución, los consejos

reguladores y las denominaciones de origen,

pero también acoge a los fabricantes de maqui-

naria destinada al sector como el frío industrial,

cocinas, complementos y servicios hosteleros,

entre otros.

Es la mejor plataforma comercializadora en el

Noroeste Peninsular y una oportunidad única

para presentar sus productos o servicios a un

mercado en plena expansión.

Permite conocer las tendencias de mercado y

las potencialidades del mismo en un área geo-

gráfica de 7 millones de consumidores.

El SHA ayuda a los profesionales en la evalua-

ción de las reacciones ante la oferta y acelera los

procesos de compra poniendo a su disposición

un gran número de contactos en un tiempo

breve, apoyándolos en la expansión de su activi-

dad en el Noroeste Peninsular.

El SHA ayuda a los expositores a conseguir la

mejor cobertura informativa de su presencia en el

Salón.

La colaboración de organismos oficiales, insti-

tuciones y asociaciones profesionales avalan la

profesionalidad del evento.

En el Salón habrá un programa de actividades

complementarias: Jornadas técnicas, presentacio-

nes comerciales, encuentros profesionales,

mesas redondas, conferencias,

exhibiciones...entre otros.


